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RNAZVOJNA NGENCIJA OPSTINE MODRIEA




Б И З Н И С    П Л А Н
Модрича, __________2016.
1. РЕЗИМЕ  
1.1. Кратак профил предузетника 
	


1.2. Кратак опис пројекта (пословне идеје)
	


2. АНАЛИЗА ОКРУЖЕЊА
	Снаге
	          Слабости

	Шансе


	          Пријетње




3. МАРКЕТИНГ ПЛАН

3.1. Опис производа / услуга
	


3.2. Тржиште
Географско подручје
	


Коме су намјењени производи и како пласирати производе?

а) Циљно тржиште (група)

	


б) пласман / дистрибуција
	


3.3. Поређење са конкуренцијом
	


3.4. Процјена тражње
	


3.5. Процјена тржишног удјела
	


3.6. Анализа добављача
	


3.7. План обима продаје и продајна цијена производа/ услуга
. 

	


3.9. Које ће се промотивне мјере користити?

	


3.9.1 Колико требате за промоцију и дистрибуцију вашег производа?
	


4. ПЛАН ПРОИЗВОДЊЕ (ПРУЖАЊА УСЛУГА) И ОРГАНИЗАЦИЈЕ ПОСЛОВАЊА


4.1. План обима и динамике производње (пружања услуга)

	


4.2. Опис процеса производње (пружања услуга)

	


4.3. Трошкови пословања 

	


4.4. Организациони облик фирме
	


4.5. Организациона структура фирме
	


5. ФИНАНСИЈСКИ ПЛАН

5.1. План финансирања инвестиције (преглед потребних улагања и извора финансирања)

	R.br.
	Početna ulaganja
	Iznos (KM)
	R.br.
	Izvori finansiranja
	Iznos (KM)

	1.
	Uređenje prostorija
	
	1.
	Позајмица
	

	2.
	Oprema (2 виљушкара)
	
	2.
	
	

	3.
	Vozila
	
	3.
	
	

	4.
	Inventar 
	
	
	
	

	5.
	Početne zalihe sirovina i materijala
	
	
	
	

	6.
	Фискална каса
	
	
	
	

	7.
	Početni novčani saldo
	
	
	
	

	8.
	Ostalo
	
	
	
	

	9.
	UKUPNO:
	
	4.
	UKUPNO:
	


5.2. План прихода и трошкова (планирани биланс успјеха), 
	Opis
	1. mjesec
	2. mjesec
	3. mjesec
	....
	½.godina
	2. godina
	

	Prihodi od prodaje
	
	
	
	
	
	
	

	Drugi prihodi
	
	
	
	
	
	
	

	Ukupni prihodi
	
	
	
	
	
	
	

	Troškovi radne snage
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	Ostali troškovi(gorivo, sirovine,елект.енергија)
	
	
	
	
	
	
	

	Ukupni troškovi
	
	
	
	
	
	
	

	Dobit / gubitak
	
	
	
	
	
	
	

	Porez na dobit (10%)
	
	
	
	
	
	
	

	Neto dobit nakon oporezivanja
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	


5.3. План новчаних токова (Цасх флоw), по мјесецима 

	R.br.
	Opis
	0
	1. mjesec
	2. mjesec
	...
	4 mjesec

	1 .
	Početno stanje novca
	X
	
	
	
	

	2.
	Početni ulog (naknadni ulozi, podignuti kredit i dr.)
	
	
	
	
	

	3.
	Priliv od prodaje (naplaćeni prihodi)
	
	
	
	
	

	4.
	UKUPAN PRILIV (2. + 3.)
	
	
	
	
	

	5.
	Početna ulaganja (npr. nabavka opreme) 
	
	
	
	
	

	6.
	Početna ulaganja (npr. nabavka početnih zaliha sirovina)
	
	
	
	
	

	7.
	Početna ulaganja ...
	
	
	
	
	

	8.
	Redovni troškovi -plate radnicima
	
	
	
	
	

	9.
	Redovni troškovi (sirovine i materija)
	
	
	
	
	

	10.
	
	
	
	
	
	

	11.
	UKUPNO ODLIV (5. do 10.)
	
	
	
	
	

	12.
	Razlika priliva i odliva                                                    (neto novčani tok) (4.-11.)
	
	
	
	
	

	13.
	Novo stanje (ujedno početno za naredni period) (1. + 12.)
	
	
	
	
	


5.4. Финансијски показатељи профитабилности 

5.4.1.Економичност производње:

Коефицијент економичности=УП/УТ>1

Гдје је УП: Укупан приход
            УТ: Укупни трошкови
Коефицијент економичности : 
	


5.4.2.Акумулативност производње:
Стопа акумулативности производње Д/ УП x 100

Гдје је Д-  добит нето добит

          УП -укупан приход

Стопа акумулативности 
	


5.4.3. Рентабилност производње

Стопа рентабилности производње =Д /ПВИ x 100

Гдје је ПВИ-предрачунска вриједност инвестиције

Д – нето добит

Стопа рентабилности инвестиције =

	


5.4.4.Израчунајте стопу поврата на улагања 

= (добит / почетна улагања) x 100 
	


5.4.5.Израчунајте период поврата улагања

= 100/ стопа поврата на улагања
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